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ON BOARD

LinkedlIn jako klicovy
kanal v B2B komunikaci




#PrilezitostiLinkedInu

Proc¢ LinkedIn? A pro¢ hned?

LinkedIn je profesni sit, ktera vznikla predevsim k hledani zameéstnancu a prace.
V soucasnosti se ale jedna o platformu, kde se stretava nabidka s poptavkou.
Pokud hledate nového dodavatele nebo odbératele, jste na spravném misté.
At uz mate sluzbu nebo produkt, LinkedIn funguje v oblasti B2B na jednicku.
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uzivatelu celkem
Z Vice nez 200 zemi

2.4 mil.

uzivatell v Ceské republice

80 %

potencialnich zakaznikd
B2B pochazi z Li

2%

uzivatelu aktivné vytvari
obsah (min. 1x za 14 dni)

990+ mil.

16 %

uzivatell navstévuje
Li kazdy den

43 000

firemnich Gcth
v Ceské republice celkem

46 %

navstévnosti webu ze
socialnich siti pochazi z Li

Data z ledna 2024



#TriRoviny
Prinos LinkedInu
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Budovani znacky Novi zaméstnanci
: Cil.eny zasah Manazerské,
zajmovych oboru obchodni technické |

- Clleny zasah na

decision makers
. Budete videt
- Naskok prec
<KONnkUurenci

administrativni pozice

I

Novi klienti

-V oblasti B2B

- Expanze do zahranici

- Novi partneri, odbéeratelé
- Novi dodavatelé




#NaseData

Pracovat s osobnim nebo firemnim
profilem?
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vétsi dosah ma osobni (ambasadorsky) profil
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zakazku z osobniho profilu

Nase rada:

Vyuzivejte i osobni profily

k reprezentovani vasi spolecnosti.




#JakToChodi
ldealni obchodni flow

Priklad procesu ziskavani novych zakazek overenym zpusobem.
Pro kazdy cil je potreba spravna strategie, u které diky predchozim
vysledkim vime, ze funguje.

Uvodni nastaveni Tvorba obsahu Priprava akvizi¢ni Pokrocilé
profilu skupiny technologie

52 A\

Budovani Marketingovy Generovani
komunity zasah obchodnich leadu



#Proc OnBoard?
Vime,v co funguje,

mame zkusenosti cestiessasss

a sami Li vyuzivame R

na maximum! eoes
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Trhy, na kterych mame
zkusenosti s Li:

Cesko, Slovensko, Polsko.
Madarko, Slovinsko, Rumunsko

.::QQQ:
@ARMATU‘EIQ ){ Vexve E}Eobscé EJ;ENBECKER (()O) JLL
a daktela Colliers inventi DATZIY CRA\!
I\ JRD JR KYTULAVA

sssssss o KONICA MINOLTA

@lomvem 1l PANATTONI v (#)TooRs  simon says



#NaseSluzby
Skoleni

Edukace (1 - 6 mésicu)

Pro obchodniky, personalisty nebo markétaky.
Od jednorazovych az po ucelené vyukove systemy.

Skoleni na miru

S klientem definujeme potrebu a cil, kterého chtéji

dosahnout. Na zaklade zjistené potreby se stanovi prvky.

Interaktivni
skoleni

Pro skupinu cca 6 lidi

1.den (90 - 120 min)

/

» Uvod do Li
» Nastaveni profilu
rormou workshopu

2.den (90 - 120 min)

o/

» Jaknajita oslovit
<ontakt a ziskat
novy obchod

3. den (60 min)

» Posun po 1 mesici



#NaseSluzby
Pravidelna sprava Linkedinu

S ¢im vam pomuzeme?

Na LinkedInu je pravidelnost klicova. Zajisténi pravidelného budovani sité, publikace prispevku a
prace s byznysovym potencialem je naroCna. Proto tyto sluzby poskytujeme nasim klientdm
komplexné. Jsme schopni nabidnout kompletni spravu firemnich profilt a vybranych ambasadord.

System a duslednost jsou pro nas zasadni. Zameérujeme se na definovaneé cile, pravidelnost a
maximalni podporu.

Co od vas budeme potrebovat?

Komunikacné chceme edukovat, prinaset pridanou hodnotu a ukazovat Vasi praci. Od klienta
potrebujeme soucinnost z hlediska odbornosti. Jednak jako edukaci pro tvorbu clankd, ale i pri
finalni kontrole spravnosti prispevku. Pro dobry dosah jsou dulezite autentické fotky.
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Nastaveni osobnich a firemnich profil{i
VCetne textaci a dulezitych sekci

Priprava a psani prispévku
Pro firemni i osobni profily
V Ceskéem jazyce

V anglickém jazyce

Budovani sité u kazdého ambasadora
Aktivni budovani firemniho profilu

Aktivni navazovani spojeni
Pravidelné kontrolni dny (KD)

Aktivni podpora v priibéhu celého mésice
Napr. pokud je potreba neco rychle odkomunikovat

Generovani obchodnich ¢i personalnich leadd

Analyza a vyhodnocovani dat
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Tesime se spolecne
na palube!




